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H des Frangais ont jugent le processus de
déja vendu leur véhicule vente complexe

el a un particulier N N N

LES ETAPES JUGEES
LES PLUS COMPLEXES
PAR LES VENDEURS :

—

LA RELATION DE
CONFIANCE entre
vendeur et acheteur

LES DEMARCHES 33% des acheteurs

ADMINISTRATIVES jugent complexe de vérifier
pour la vente l'absence de problémes

relatifs a la sécurité

2 5°/o des vendeurs
estiment les démarches a
réaliser en vue de la vente
du véhicule compliquées

L

18°/o des vendeurs jugent
complexe d'instaurer une
relation de confiance avec
l'acheteur

LE CRITERE IMPORTANT POUR SECURISER
LES VENDEURS EN VUE D'UNE VENTE : LE PAIEMENT

®
°21%
O des vendeurs jugent trés important

d'utiliser un moyen de paiement sécurisé

Pour conforter le futur acheteur dans le choix de votre auto, gagner du temps dans les démarches
administratives et sécuriser le paiement lors de sa vente, choisissez le Forfait Transparence*
pour le contréle technique. Pour en savoir plus, rendez-vous sur dekra-norisko.fr

* Offre valable dans les centres participants. Voir les conditions auprés de votre centre ou sur dekra-norisko.fr.
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https://www.dekra-norisko.fr/les-offres-de-controle-technique/le-forfait-transparence,id-1288/#utm_source=Novalem_CSA&utm_medium=infographie
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